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Wegbeschreibung | Sie fahren

auf der Autobahn A995 bis zur An-

schluûstelle Oberhaching. Dann weiter

Richtung Gr•nwald. Nach der S-Bahn-

Unterf•hrung folgt ein Kreisverkehr ±

von hier biegen Sie in die Raiffeisenallee

ein. Die n€chste Straûe links ist dann

auch schon der Keltenring. 

Fahren Sie den Keltenring geradeaus

durch und Sie finden uns im vorletzten

Haus auf der rechten Seite im 3. Stock.



Data Control 5.0 ist das first class

Backoffice-System für den Finanz-

dienstleister – von Profis für Profis ent-

wickelt. Der Schwerpunkt der soliden Software

liegt in der Verwaltung und Verarbeitung von

Finanzdienstleistungsprodukten und Versicherun-

gen, ergänzt durch die provisionsbezogene

Abrechnung aller Produkte aus diesen Bereichen.

Volle Mandantenf!higkeit | Sie verwalten m•helos mehrere Firmen innerhalb

einer Software ± voneinander entkoppelt und selbstverst€ndlich ohne Datenmix.

Fremdw!hrungen | Kein Problem. Sie k!nnen auch Produktanbieter verwalten, die

nicht in Ihrer Hausw€hrung arbeiten ± einfach parallel zu Ihrer internen W€hrung.

Vernetzung | Durch die Anlehnung von DataControl 5.0 an die Off ice-Umgebung von

Microsoft f•hlen Sie sich schnell zu Hause ± egal, ob es sich um Word, Excel, Access oder

den Datenaustausch untereinander handelt.

Gestaltet sich die Suche nach

bestimmten Kunden immer wie-

der als zeitraubende Aktion, nur

weil Sie •ber zu wenig Informationen verf•gen oder stossen Sie

bei der Dateneingabe immer wieder auf Dubletten? Diese Erfah-

rungen geh!ren mit DataControl 5.0 jetzt der Vergangenheit an;

dank unserer Standardsuchmasken und der Dublettenpr•fung.

Sie m!chten gerne umfangreiche

Mailingaktionen starten, Serien-

briefe erstellen oder Kunden bzw.

Interessenten nach bestimmten

Auswahlkriterien anschreiben?

Nutzen Sie die M!glichkeiten von

DataControl 5.0 bei der Vergabe

und Zuordnung von Kennungen

und Eigenschaften.

Schon wieder einen Termin vergessen? Kein

Problem mehr mit DataControl 5.0" Der inte-

grierte Kalender hat ein l•ckenloses Ged€cht-

nis. Dar•ber hinaus erhalten Sie sofort zu

jeder Eintragung weitere Informationen und

Bearbeitungsm!glichkeiten.  

Nat•rlich erhalten Sie zu Ihren Kunden oder

Interessenten alle Informationen •ber alle

Kontakte, egal ob diese schriftlich, pers!nlich

oder telefonisch stattfanden.

Informationen •ber Fremdvertr€ge Ihrer Kunden bei anderen Gesellschaften stehen Ihnen

selbstverst€ndlich zur Verf•gung. Sie sind jederzeit •ber verschiedene Selektionen auswertbar.

Sollten Sie eine umfangreiche Dokumentation •ber einen Kunden oder Interessenten ben!ti-

gen, so drucken Sie einfach einen Kundenspiegel aus. Dort sind s€mtliche Daten •ber Ihren

Kunden komprimiert dargestellt. Oder w€hlen Sie bei Bedarf einen unserer vielf€ltigen

Berichte, wie z. B. die Geburtstagsliste, aus. 

Und sollten Ihnen die M!glichkeiten zur Datenerfassung einmal nicht mehr ausreichen, so

definieren Sie sich einfach •ber unseren Formulareditor eine zus€tzliche Eingabemaske.

Oder sie scannen die n!tigen Informationen direkt in DataControl 5.0 ein.
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Die Produktverwaltung von DataControl 5.0 steuert das gesamte

Provisions- und Vertragsverwaltungssystem. Zu jedem einzelnen

Produkt k!nnen Sie beliebig viele Provisionsgrundlagen, die histo-

risch gespeichert werden, ablegen. Diese k!nnen von ihrer Art her

v!llig unterschiedlich sein, egal ob es sich um eine diskontierte, eine

ratenbezogene, eine einmalige Provision oder um eine Courtage han-

delt.

Die Provisionsgrundlage und

die Provisionsh!hen lassen

sich entweder fest oder varia-

bel in DataControl 5.0 defi-

nieren. Hier kommt unser

Formeleditor zum Einsatz,

•ber den Sie jede noch so

umfangreiche Provisions- oder

Haftungszeitformel selbst anlegen

k!nnen. Bei DataControl 5.0 ist der

Satz ¹Das geht nichtª im Pro-

visionsbereich tabu. 

DataControl 5.0 ist die Software auf dem deutschen Markt, die bei einer Provision gleich-

zeitig nach Promille und nach einem Einheitensystem abrechnen kann, und dies sogar inner-

halb eines Vertrages.

#ber die M!glichkeit, Umsatz und Planungsgruppen zu

definieren und Produkte diesen Gruppen zuzuordnen, bietet

Ihnen DataControl 5.0 jeden Freiraum f•r Statistiken und

Auswertungen.

Die umfassende Vertragsverwaltung von DataControl 5.0 bietet

Ihnen eine aus der Praxis heraus entstandene funktionelle und •ber-

sichtliche Art der Datenerfassung und -bearbeitung.

Die umfangreichen zus€tz-

lichen M!glichkeiten der Hin-

terlegung von Informationen

in verschiedenen spartenbe-

zogenen Masken, die an den

GDV-Standard angelehnt sind,

lassen hier keine W•nsche

offen. Sie k!nnen aber auch

mit Hilfe des Formulareditors eigene individuell Masken generieren.

Ein vielf€ltiges Wiedervorlagesystem unterst•tzt Sie bei Terminen und Bearbeitungen zum

Vertrag. Damit geh!ren vergessene oder •berschrittene Termine der Vergangenheit an. Um

Ihre Bearbeitungen noch professioneller und eff izienter zu verwalten, steht Ihnen in Data-

Control 5.0 eine umfangreiche Brieffunktion zur Verf•gung. 

Die Plausibilit€tspr•fungen

bei der Vertragseingabe

k!nnen in DataControl 5.0

•ber den Formeleditor von

Ihnen selbst frei definiert

werden und schlieûen somit

Fehleingaben aus.

Sie haben die M!glichkeit, zu einem Vertrag beliebig viele Provisionen zu

definieren und die daraus folgende Verteilung f•r jede Provisionsart frei zu

gestalten. Hier kennt DataControl 5.0 keine Grenzen.

Alle Provisionen

und Verteilungen

werden historisch

zum Vertrag ge-

speichert und sind

jederzeit in einer •bersichtlichen

Form abrufbar.
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Die Vertriebspartnerverwaltung bildet das Herzst•ck von DataCon-

trol 5.0. Hier befinden sich alle Informationen •ber die Vertriebspartner.

Im Stufenplan wird das historische Entlohnungssystem hinterlegt, wel-

ches taggenau die Provisionen enth€lt und deren Verteilung darstellt.

Bei DataControl 5.0 gibt es keine Beschr€nkung in der Provisionshier-

archie oder in der Anzahl bzw. Tiefe der zu hinterlegenden Provisions-

ebenen. Auch hier haben Sie die M!glichkeiten, •ber Formeln das Pro-

visionssystem v!llig variabel zu gestalten und auf alle Eventualit€ten zu reagieren.

Der graf isch darstellbare

Strukturbaum zeigt ihnen

die zeitliche Entwicklung

Ihrer Vertriebsstruktur.

Im Zahlungsverkehr inner-

halb der Vertriebspartnerver-

waltung von DataControl 5.0

haben Sie die M!glichkeit,

manuelle Buchungen, Darle-

hen, laufende wiederkehren-

de Buchungen und ein

Fixum f•r Ihren Vertriebspartner zu hinterlegen ± diese Daten k!nnen dann automatisch in

die Provisionsabrechnung mit einflieûen und verrechnet werden.

Das optional erh€ltliche Karrieremodul

erm!glicht Ihnen die automatische Bef!rde-

rung von Vertriebspartnern beim Erreichen

von Umsatzzielen, ohne dass Sie selbst

umfangreiche Statistiken auswerten m•ssen.

Um Ihre Vertr€ge und Anschreiben noch

professioneller und eff izienter zu bearbeiten

und zu verwalten steht Ihnen in DataCon-

trol 5.0 unser umfangreicher Briefverkehr

zur Verf•gung. 

Das Wichtigste im Vertrieb sind nat•rlich aussagekr€ftige,

detaillierte Statistiken und Berichte ± hier liefert DataCon-

trol 5.0 alles, was Sie f•r Ihre Vertriebssteuerung und das 

Controlling ben!tigen.

In DataControl 5.0 k!nnen Sie beliebig viele

Gesellschaften und deren Ansprechpartner erfassen

und verwalten.

In den Gesellschaften

werden die f€lligen

Provisionen per offene

Posten kontrolliert und gebucht und k!nnen dann je nach Pro-

visionsart jederzeit an die Vertriebspartner verteilt werden.

Die Kontrolle der Provisionen ± unabh€ngig von der Provi-

sionsart ± wird hier zum Kinderspiel.

Auch Ihr Cashflow steht Ihnen •bersichtlich und

detailliert in den Standardberichten von Data

Control 5.0 jederzeit zur Verf•gung.

Sollten Ihre Vertriebspartner Sekund€rvertr€ge

mit Gesellschaften haben, so ist auch eine Direk-

tabrechnung durch die Gesellschaft f•r DataCon-

trol 5.0 kein Problem.   

Die Provisionsabrechnung Ihrer Vertriebspartner

ist von der Darstellung und der Art v!llig nach

Ihren Vorstellungen definierbar, DataControl 5.0

liefert aber standardm€ûig bereits eine Vielzahl

von M!glichkeiten.

In die Provisionsabrechnung l€sst sich eine Pro-

visionsvorschau integrieren und die Abrechnungen stehen als Historie jederzeit sofort zur

Verf•gung.

Auszahlungen k!nnen ent-

weder per Scheck, per #ber-

weisung oder per Datentr€ger

erfolgen.
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Das Wichtigste an einem EDV-System ist die M!glichkeit,

Berichte, Statistiken und Auswertungen stets greifbar zu haben.

Mit Hilfe des Auswertemoduls lassen sich beliebige Selektions-

kriterien frei definieren und stehen dem Anwender sofort zur

Verf•gung. 

Auswertungen | Die Auswertung sind immer strukturab-

h€ngig abrufbar, je nach Aufbau des Strukturbaumes. Dar•ber hinaus kann •ber die Benut-

zerverwaltung den Vertriebsmitarbeitern der Zugriff auf gesamtfirmenbezogene Daten ver-

wehrt werden. Die wichtigsten Auswertungen sind bereits vordefiniert, DataControl 5.0 l€ût

Sie dar•ber hinaus freie Selektionen und Selektionskriterien formulieren.

Seminare | DataControl 5.0 bietet eine kom-

plexe Seminarverwaltung f•r den Weiterbildungs-

bereich. Hier k!nnen Sie den Einsatz der eigenen

Seminarr€ume und  -medien ebenso planen wie

die Teilnehmer aus den unterschiedlichsten

Stammdatenmodulen; Hotelverwaltung mit

Zimmerreservierung f•r Seminarteilnehmer und

Referenten runden dieses Zusatzmodul ab. Sie

erhalten dazu eine #bersicht der besuchten Semi-

nare der Vertriebspartner. Die Rechnungslegung

an die Vertriebspartner erfolgt •ber die Faktura.

Basisausstattung | Das Grundpaket l€ût sich •ber eine Faktu-

ra mit angeschlossener Artikel- und Bestandsverwaltung erweitern.

Fakturierte Belege k!nnen Sie, sofern es sich um einen Vertriebs-

partner handelt, direkt in die Provisionsabrechnung einflieûen lassen.

Nat•rlich sind eine offene Postenverwaltung, ein Mahnwesen und eine

Lagerverwaltung integriert.

Benutzerverwaltung | In DataControl 5.0 ist eine Benutzer-

verwaltung hinterlegt die Ihnen erm!glicht, einzelne Module und Pro-

grammteile mandantengesteuert gegen lesenden, schreiben-

den und l!schenden Zugriff zu sperren. Somit wird

sichergestellt, dass nur autorisierte Anwender die jeweiligen

Daten bearbeiten. Sie bietet gleichzeitig die M!glichkeit,

dass Vertriebsmitarbeiter nur auf Daten zugreifen k!nnen,

die unmittelbar ihn betreffen oder ihm unterstellte Vertrieb-

spartner. Dies ist eine zwingende Vorraussetzung, um Mitar-

beiten von auûen •ber DF# oder Internet  Zugriff auf das

System zu gew€hren. 
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ToDo's | In DataControl 5.0 besteht die M!glichkeit, ToDo-Listen bzw. Auf-

gabenstellungen zu definieren, die dann dem neu zu erfassenden oder zu

€ndernden Vertriebspartner automatisch zugeordnet werden. Eine ToDo- Liste

besteht dann beispielsweise aus den vom Vertriebspartner zu erbringenden

Unterlagen oder Aufgaben, die ein Innendienstmitarbeiter zu erledigen hat, wenn er neue

Vertriebspartner anlegt. 

Telefonbuch | Im zentral gef•hrten Telefonbuch werden alle Kommunikations-Eintra-

gungen, gleich aus welchem Programmmodul sie stammen, gespeichert und es steht jeder-

zeit ein schneller Zugiff auf alle Telefon-/Faxnummern, Email-Adressen usw. zur Verf•gung,

die dann auch einen direkten Zugriff auf den zugeordneten Adresseintrag erm!glichen.  

Provisionsvorschau | Mit DataControl 5.0 k!nnen Sie den eingereichten Umsatz in

einer Provisionsvorschau darstellen und somit dem Vertriebspartner eine #bersicht liefern,

wie sein theoretischer Verdienst in der Zukunft aussieht. 

Provisionsabrechnung | Die Provisionsabrechnungen in DataControl 5.0 werden

jeweils in der Form gespeichert, wie Sie erstellt wurden. So ist jederzeit ein sp€terer Aus-

druck f•r einzelne Vertriebspartner m!glich ±  die Abrechnungen m•ssen nicht mehr in

Papierform abgelegt werden.

Favoriten/Links | Innerhalb von DataControl 5.0 besteht

die M!glichkeit, eigene Programme oder Links z. B. zu Inter-

netseiten oder Angebotsprogrammen zu integrieren und aus

DataControl 5.0 direkt zu starten.

Inkasso | #ber diese Funktion lassen sich Gelder vom Kunden ein-

ziehen ± nach Bedarf einmalig oder laufend ± mit dem entsprechenden

Mahnwesen.

Individuelle Programmierung | Die Data Control Software GmbH ist nat•rlich

immer bereit, auch auf individuelle W•nsche der Anwender einzugehen und eventuelle Pro-

grammerweiterung in DataControl 5.0 einzubinden. Auch eine erforderliche Daten•bernah-

me aus anderen Programmen ist f•r uns kein Problem. 

Datenimports | Provisionsdaten von den Gesellschaften ± entweder auf Grundlage des

GDV-Datensatzes oder speziell an die Gesellschaft angepasste Schnittstellen ± stehen in

DataControl 5.0 ebenfalls zur Verf•gung. Sollte es mal eine

Schnittstelle geben, die wir nicht integriert haben, so sind wir

hier kurzfristig in der Lage, diese mit aufzunehmen.

Einzelplatz-/Netzwerkrechner

Mindestkonfiguration

• Pentium II, 400 MHz oder vergleichbares System

• 64 MB RAM

• 150 MB freier Festplattenspeicher

• Windows 95

empfohlen

• Pentium III, 800 MHz

• 128 MB RAM

• 150 MB freier Festplattenspeicher

• Windows 2000

Server

• Pentium III, 800 MHz

• 256 MB RAM 

• Windows 2000-Server oder Windows NT-Server

¹
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